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Eckdaten des Studiengangs BWL-Bank

Studienbeginn zu jedem Oktober
2 Kurse zu jeweils ca. 30 Studenten (= ca. 60 Studienanfanger)

Kooperation mit tber 30 Ausbildungsbetrieben
(regional/Uberregional) aus dem Geschaftsbanken-, 6ffentlichen
und Genossenschaftssektor

Sehr stabile Kooperation zwischen Ausbildungsbetrieben und
Studiengang BWL-Bank

2 Studiengangsleiter, 2 Hauptamtliche Dozenten,

1 wissenschaftliche Mitarbeiterin und eine Vielzahl von
nebenamtlichen Dozenten mit grol3er Expertise in ihrem
jeweiligen Fachgebiet

1 Sekretarin
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Verzahnung von Theorie und Praxis

Eingangsvoraussetzung Abitur und Ausbildungsvertrag

—~——g—

3. Semester mis

5. Semester ms

Staatliche Bachelor of Arts (Wirtschaft und Sozialwesen)
Prifung Bachelor of Science (Wirtschaftsinformatik)
Bachelor of Engineering (Technik)

—~— g

Beruf, Master

Erstes
Studienjahr

Zweites
Studienjahr

Drittes
Studienjahr
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Ziel: Erlangung von fachlicher Kompetenz,

Inhalte des Studiengangs BWL-Bank Methodenkompetenz und Sozialkompetenz
1 2 3 4 ) 6

VWL Finanzmarkte,
Gutermarkte,
Banksteuerung,

ABWL Manag_em_ent, Bankmanagement,

Organisation, Bankpolitik,
SBWL

Geldanlagen,
Kredite,

Recht

Wissenschaftliches Arbeiten,
Datenverarbeitung, Englisch,
Prasentation / Verkaufstraining,
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Fachliches Profil der Absolventen des Studiengangs BWL-Bank

Ziel: Ubernahme verantwortlicher
Aufgaben im Betrieb

« KUNDENZENTRIERTE TATIGKEIT

- Betreuer(in) von Privat- und Firmenkunden

 SPEZIALISTENTATIGKEIT

- Spezialist(in) im internen Bereich (z.B. Marketing,
Organisation, Controlling u.v.m.)

« PROJEKTTATIGKEIT

- Projektverantwortliche(r) bei analytisch-konzeptionellen
Projekten
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Beispiele fur Positionen in den drei Tatigkeitsbereichen (I)

Firmenkundenbetreuer(in) (Beispiel fir kundenzentrierte Tatigkeit)
 Verantwortung ftr die zugeordneten Kunden

o Unterstltzung bei der Durchflihrung der
Zahlungsverkehrsgeschéfte

* Individuelle Beratung im Kredit- und Anlagengeschéaft

« Hinzuziehung von Spezialisten bei besonderen Geschaften
(z.B. Auslandsgeschaft) oder spezifischem Beratungsbedarf
(z.B. komplexe Kredit- und Anlageprodukte)

 Abstimmung mit Privatkundenbetreuung (falls Firmenkunde
zugleich Privatkunde ist)
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Beispiele flur Positionen in den drei Tatigkeitsbereichen (lIl)

Investmentspezialist(in) (Beispiel flr Spezialistentatigkeit)
o Unterstltzung der Vermdgensverwaltung fur den Kunden
« Analyse der Wertpapiermarkte

« Optimierung der Eigengeschéafte der Bank

Wertsteuerung von Kreditinstituten (Beispiel fur Projekttatigkeit)
« Analyse und Steuerung der Rentabilitat von Geschaftsfeldern

« Bewertung und Steuerung der Risiken von Bankgeschaften

Vorstellung des Studiengangs BWL-Bank | Seite 7



.ﬁ DHBW Heidenheim

Perspektiven

 Entwicklungsmadglichkeiten - unabhangig vom Tatigkeitsprofil -
vom Gruppen-/Abteilungsleiter bis in die oberste
FUhrungsebene der Kreditinstitute

* Vielfaltige (berufsbegleitende) Qualifizierungsperspektiven

 Einsatzmoglichkeiten auch in banknahen Instituten oder
Finanzabteilungen von Unternehmen
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